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rung voraus. ,Die Vernetzung
von Unternehmen und Experten,
die am Passivhaus-Sektor tatig
sind, n{itzt allen”, sagt Schiedel-
Geschéftsflhrer Schmoll.

Der Trend zum energiesparen-
den Bauen halt unvermindert
an. Allein in Oberdsterreich sind
bereits 80 Prozent der neu
errichteten Eigenheime Niedrig-
energiehduser, 20 Prozent wer-
den mit Niedrigstenergie- oder
Passivwohnhaus-Qualitat errich-
tet. Der Grund sind deutlich
geringere Energie- und Heizkos-
ten, erhéhte Wohnraumférde-
rungen und mehr Wohnkomfort.
»Der Wunsch nach einem Ka-
minofen oder einem Kachelofen
steht ganz oben auf der Liste

von privaten Hausbauern, auch
von jenen, die sich flr ein Ener-
giesparhaus entscheiden”, so
Schmoll. Der Anteil liegt bei
iber 90 Prozent, wie eine aktu-
elle Umfrage des Linzer Market
Instituts ergeben hat. Befragt
wurden mehr als 700 private
Bauherren, Baumeister, Fertig-
haus-Hersteller, Baustoffhdndler
und Architekten.

Derzeit zahlt die IG Passivhaus
Ost insgesamt rund 70 Mitglie-
der aus der Bauindustrie, dem
planenden und ausflihrenden
Gewerbe. ,Wir erwarten uns
von unserer Mitgliedschaft auch
Anregungen von nationalen
und internationalen Experten
fir weitere innovative Produkt-

entwicklungen”, sagt Schiedel-
Geschaftsflihrer Schmoll.

Volvo
Direktvertrieb
seit 1. Juli 2008

Die Integration der im vergan-
genen Jahr von Volvo Con-
struction Equipment akquirier-
ten Strafenbaumaschinen von
Ingersoll Rand und ABG in die
Familie der Volvo-Baumaschi-
nen ist weitgehend abgeschlos-
sen. Daher werden diese Ma-
schinen seit 1. Juli 2008 auch
direkt von der Volvo Bauma-
schinen Osterreich GmbH ver-
trieben. Die Produktsparte
umfasst bekanntlich Boden- und

Asphaltverdichter von 1,5 - 20
Tonnen und StraBenfertiger mit
Ketten- oder Radantrieb von
1,5 - 16 Meter Einbaubreite.
Gemeinsam mit den bewahrten
Volvo-Gradern prdsentiert sich
die Volvo Road Machinery mit
einer breiten Produktpalette,
denn insgesamt gesehen wuchs
damit die Volvo-Familie mit
einem Schlag um mehr als 100
verschiedene Geratetypen.
Volvo Construction Equipment
z&hit heute mit seinen Radla-
dern, Baggern, Dumpern, Bag-
gerladern, Motor-Gradern,
Strapenfertigern und Verdich-
tungswalzen zu den weltweit
fihrenden Herstellern von
Baumaschinen.

Guttomat
Neue Tore gedffnet

Drei Jahre nach dem Neustart
eroffnet Torhersteller Guttomat im
Siiden Wiens die TorLounge, ein
Standortkonzept, das Kunden nicht
nur TUr und Tor, sondern auch

die Augen fir die technischen
Raffinessen der Hightech-Produkte
offnen soll.

Die Nachfrage nach Garagentoren ist seit
Jahren riicklaufig, Torhersteller Guttomat
mit Sitz in Giissing kiimmert das wenig,
denn er verzeichnet steigende Stiickzahlen.
Das liegt vor allem an der Innovationskraft
des burgenlandischen Unternehmens.
Jiingster Coup des Guttomat-Teams ist die
vor kurzem eroffnete TorLounge, Oster-
reichs grofter Schauraum fiir Sektionaltore,
im Siiden Wiens.

Der Standort an der Triester Strafie — nahe
der Fertighaussiedlung Blaue Lagune - ist
optimal, das Konzept einmalig. Unter der
Woche wird der Standort von Leiterin Karin
Sz6116sy betreut, auBerhalb der Offnungs-
zeiten haben Guttomat-Partner iiber eine
eigene elektronische Zugangskarte die
Moglichkeit, ihren Kunden jederzeit die
Guttomat-Produkte zu zeigen. Ausgestellt
sind Decken- und Sektionaltore aus Alumi-
niumn, Edelstahl und Glas sowohl fiir den

Lounge-Leiterin Karin Szdlldsy

privaten wie fiir den industriellen
Gebrauch. Im 150 Quadratmeter grofSen
Schauraum mit integrierter Bewirtungs-
moglichkeit konnen die technischen Raffi-
nessen der Tore genau unter die Lupe ge-
nommen, Farb- und Materialkombinatio-
nen iiberlegt werden. ,Wir bieten eine
entspannte Atmosphire, um individuelle
Losungen fiir jedes Bauvorhaben zu schnei-
dern®, so Szo6ll6sy, die davon iiberzeugt ist,
dass das Angebot nicht nur von den rund

30 bis 40 Handlern rund um Wien, sondern
vor allem auch von Architekten geniitzt
werden wird.

Sobald die TorLounge gut angelaufen ist,
sollen noch fiinf bis sechs weitere Standorte
in den groBen Stédten Osterreichs folgen,
so Markus Leitner, der fiir den mittlerweile
ausgeschiedenen Gesellschafter Giinther
Stahrmiiller als Vertriebsleiter fungiert.
Stahrmiiller war einer jener Gesellschafter,
die 2005 nach einem Ausgleich der Gutt-
mann Torsysteme das Unternehmen unter
verandertem Namen, eben Guttomat Sektio-
naltore GmbH, neu starteten. ,,Stahrmiiller
wird dem Unternehmen verbunden blei-
ben®, heift es zum Ausscheiden aus der
Geschaftsfiithrung, die fortan nur mehr aus
den zwei verbliebenen Gesellschaftern Tho-
mas Hammer und Nikolaus Kero besteht.
Guttomat erzielte zuletzt mit rund 100
Mitarbeitern einen Umsatz von 14 Millio-
nen Euro und verzeichnete einen Absatz
von 11.000 Stiick. Das geplante Wachstum
fiir 2008 soll im ,,zweistelligen Bereich“
liegen. Zu den derzeitigen Mérkten zihlen,
neben dem Heimmarkt Osterreich,
Deutschland, Frankreich, Belgien, Nieder-
lande, Slowenien, Kroatien, die Schweiz,
Italien, Spanien, Polen, Tschechien,
Ungarn, Ukraine, Russland und die Arabi-
schen Emirate. In Osteuropa und Skandina-
vien ist man auf Partnersuche. Der Export-
anteil betragt mehr als 50 Prozent.




